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刮刮叫经过五年的发展，始终坚守质量品质的经营理念，刮刮叫人用自己的实际行动证明了
刮刮叫的品质在不断的进步，在行业里面独树一帜，我们让中国洗车机的品牌和口碑取得了质的
飞跃，我们的产品得到了世界各地客户的青睐和认可。 每一台刮刮叫智能洗车机严格执行200多
道工艺标准，务求每台洗车设备都能精益求精。刮刮叫智能洗车机品牌注重产品质量，真正从细
节做起，从每一个洗车设备零配件到每一个洗车机总成、洗车设备成品，都有专人负责品质检验，
从第1个环节就有了设备编号，真正实现产品质量追溯体系，确保每一位购买全自动电脑洗车机的
客户买的放心，用的放心，刮刮叫在零售业务的供给与需求中，展示了洗车服务的创新之处；铜
陵龙门式洗车机厂家

对于汽服门店店主来说，判断全自动洗车机好不好关键在于其“稳定性”和“性价比”，这
是因为汽服门店是给车主提供洗车服务的，需要赚取洗车费用的，如果全自动洗车机又贵又时不
时出现故障，那么，将会增加洗车成本，是不合算的。而影响着全自动洗车机稳定性的因素，包
括全自动洗车机的传感器质量、软件逻辑、工控系统及风干系统等，所以，要选择质量好、性能
好且价格合适的全自动洗车机，才是大多数汽服门店店主的考虑点。对于投资人来说，判断全自
动洗车机好不好关键在于其带来的“收益”。毕竟他们投资全自动洗车机，是为了追逐那高额的
利润，如果没有利润的话，那么，是很难吸引到他们投资的，所以，投资人更关注全自动洗车机
的收益问题，淮北电脑全自动洗车机投资生意难做，但可能相比未来的两年，2021年是很好的一
年；

传统洗车行业，不论是普洗，还是精洗，车主都面临着洗车慢，等候时间长的问题。而智能
洗车机的出现刚好解决了传统洗车的这些难题。智能洗车机越来越受到车主的接受，也正在取代
人工洗车，那么刮刮叫智能洗车机逐渐打败人工的原因是什么呢？1. 人工洗车费时，效率低，洗
车麻烦。人工洗车，可能需要30分钟，而且洗车店的工作人员有限，洗车难免要排队等待，有时
需要1-2个小时！而刮刮叫智能洗车机洗一台车只需要3分钟，可以彻底告别洗车排队的困惑。2.
人工洗车的洗车员工不一定都是专业人士，从而导致不能保证洗车服务的质量，无法完全清洁汽
车，甚至刮擦汽车漆。而刮刮叫智能洗车机通过洗车机器人进行数据采集，智能识别车型、洁净
程度，依靠人工智能的自我学习能力，为每辆汽车设计专属的洗车流程，实现满意清洗效果。3.
人工洗车不方便，洗车必须去洗车店，而且无法满足全天候的洗车需求。而刮刮叫智能洗车机利
用互联网运维，实现24小时无人值守，满足全天候洗车需求，而且智能洗车机可以安装在各种场
景中，加油站、购物广场、停车场、生活小区、写字楼等。与传统的人工洗车相比，智能洗车机
在时间、效率、人力、物力上都更加简单方便，高效节能，也成为当今洗车行业的新宠，

往年此时火热的春节招聘会，此刻也无法举行，从复工，到招人，到培训上岗，小企业可能
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两个月就耽误下去了，了解了一些洗车店，往年的洗车工，大多是从劳务市场的进城务工人员里
招聘的，临时性比较强，一般第二年回来继续干的少，每年都要操心招工。年轻人认为洗车技术
含量很低，学不到东西，而且整天湿冷的环境，不是一份值得选的工作，中小型洗车店，一般招
到的都是四五十的人，在洗车这种湿冷的环境中，易发关节炎，风湿等，洗车工不愿意长干。今
年很多洗车店老板坦言，压力很大，不营业的房租压力，大企业政策一出，小门店招人更难，真
是头大。洗车业务作为很多店面的引流业务，不是说砍就能砍去，于是各老板也纷纷想对策。智
能无人值守洗车机无疑是很好的选择，随着人工费用的逐年上涨以及人员不稳定因素产生的过程
损失，无人值守的洗车机，越来越被定义为靠谱、划算，省心的智能洗车机器人，打造成为科技
型的新兴行业，带领整个汽车服务市场开辟出优异的创业环境，共同书写创业的精彩篇章；

刮刮叫智能洗车机可以做到清洗、风干、镀膜、打蜡一体化，防护一次完成。不但干净，而
且对车漆丝毫无损。并且刮刮叫智能洗车机在洗车过程中可远程操控，这样既了洗车效率又保证
了服务质量和服务安全。 也传统洗车机选择尼龙刷洗车，虽然耐用性较好，但其浸水后，刷毛会
越用越硬，对车漆也会有所害，刮刮叫科技选择毛刷时正是注意到了这点的重要性，才选用了不
吸水、不会裹沙粒或杂物、不车体的泡棉毛刷。重要的是泡棉毛刷柔软且使用寿命也很长，所以
无人值守洗车机对车漆的害比传统人工洗车要小得多，社会在发展、时代在进步。。机器取代人
工，也必然成为我国数字化转型背景下的大势所趋。。安庆龙门式洗车机厂家

刮刮叫科技以绝队的技术、意识、服务优势来稳坐国内无人洗车行业一把手的位置。。铜陵
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智能洗车机经营策略： 　　1、广告宣传： 　　宣传拟分开业前、中、后三个部分。前期可
通过电视、报刊、电台或网站等媒体，并张贴海报、橱窗聚焦、散发传单等多形式为宣传，提高
名气;开业时张灯结彩、气球广告等，还可数日不要钱洗车招揽顾客;开业后开展微笑服务及快速
洗车以吸引更多的固定消费者。 　　2、会员制： 　　(1)年卡：常规每周洗车1-2次×52周(一
年)=110次×每次洗车费(按定价下浮20%让利客户)，全年洗车次数不限(车内清洗每周一次) 
　(2)半年卡、季卡及月卡之办理方法参照年卡，让利幅度可调整。 　　(3)优待卡：分级售金卡、
银卡。例：若每次洗车费收费15元。金卡：收费1000元，洗车80次左右。银卡：收费500元，洗
车38次 　　(4)赠品日：某日前几位洗车者或节假日洗车者赠送报纸、 冷饮、小纪念品等以吸引
客户，铜陵龙门式洗车机厂家

扬州刮刮叫科技有限公司是一家有着雄厚实力背景、信誉可靠、励精图治、展望未来、有梦
想有目标，有组织有体系的公司，坚持于带领员工在未来的道路上大放光明，携手共画蓝图，在
江苏省等地区的机械及行业设备行业中积累了大批忠诚的客户粉丝源，也收获了良好的用户口碑，
为公司的发展奠定的良好的行业基础，也希望未来公司能成为*****，努力为行业领域的发展奉献
出自己的一份力量，我们相信精益求精的工作态度和不断的完善创新理念以及自强不息，斗志昂
扬的的企业精神将**扬州刮刮叫科技供应和您一起携手步入辉煌，共创佳绩，一直以来，公司贯
彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，员工精诚努力，协同奋取，以品质、服务来赢得
市场，我们一直在路上！


